Caso de Exito: Euro American Lubricants y Hider Trading
Apoyo a marcas privadas

Desde hace mas de cinco afios, Euro American Lubricants (EAL), en alianza con su
socio estratégico Hider Trading, liderada por su Gerente General, Grachiia
Manvelian, ha participado en el desarrollo y suministro de lubricantes para marcas
privadas en Sur America.

Gracias al rol de Hider Trading como intermediario comercial y socio regional, esta
colaboracién ha permitido ofrecer a sus clientes un portafolio completo de lubricantes
premium con formulaciones certificadas, respaldadas por la planta de manufactura
en Malasia, combinando rendimiento técnico comprobado con precios altamente
competitivos.

Uno de los logros mas destacados de esta alianza ha sido el posicionamiento de las
lineas ATF y CVT, productos emblematicos en el mercado Sur Americano por su alto
desempeiio en transmisiones automaticas.

Atendiendo las exigencias del cliente y las preferencias del mercado, EAL y Hider
Trading apoyaron la decision de incorporar un empaque metalico premium, disefiado
para transmitir visualmente la calidad y el caracter distintivo de la marca.

En palabras de Grachiia Manvelian,

“La alianza con Euro American Lubricants nos ha permitido ofrecer a nuestros clientes
una solucidn integral: productos de calidad certificada, flexibilidad en el desarrollo de
marcas privadas y una estructura de costos muy competitiva. Esta combinacién ha
sido clave para el éxito sostenido de las marcas privadas en la Region”

Este caso demuestra como la colaboracion entre EAL y Hider Trading ha logrado
integrar tres pilares fundamentales:

¢ Fabricacion internacional de alto estandar,
¢ Flexibilidad industrial para proyectos Private Label, y
¢ Ejecuciéon comercial efectiva a nivel local.

El resultado: una marca que se consolida afo tras aho en un mercado altamente
competitivo, respaldada por una red de socios comprometidos con la excelencia, la
innovacion y el crecimiento conjunto.

Firma de aprobacion



